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Zasady i Przepisy Dystrybucja

DEFINICJA:

Do celéw Zasad i przepisow Dystrybucji DXN, chyba, ze z kontekstu wynika inaczej,
lub jest niezgodny albo sprzeczny ztakim kontekstem, ponizsze stowa iwyrazenia maja
nastepujace znaczenie:-

“Dystrybutor” do celéw Zasad i przepisow Dystrybucji DXN oznacza osobe,
ktora zlozyta wniosek na mocy rozdziatu 1 niniejszego
dokumentu i ktérej wniosek zostal zaakceptowany przez

DXN;
“DXN” oznacza DXN International Poland Sp. z 0.0.;
“EDC” (DRW) oznacza “Diamentowa rada wykonawcza”

(EDC / Executive Diamond Council);

“PV” (WP) oznacza “Warto$¢ Punktu”;

“PPV” (OWP) oznacza “Osobista Warto$¢ Punku” ;

“Produkt” lub “Produkty” oznaczajg produkty wytworzone lub ktore posiadaja etykiete DXN
“SCN” (WO) oznacza ,,Wydanie ostrzezenia”

“Sponsor” oznacza istniejacego Dystrybutora, ktory wprowadza nowego

czlonka, ktory staje si¢ tez Dystrybutorem DXN, a ktorego
nazwisko znajduje si¢ w formularzu zgltoszeniowym nowych
cztonkéw jako Sponsor

“SV” (WS) oznacza“ Warto$¢ Sprzedazy ”

Jezeli z kontekstu wynika inaczej lub jest niezgodny albo sprzeczny z takim kontekstem, stosuja
si¢ nastgpujace interpretacje:-

(a) odniesienia do rozdzialéw ipodrozdzialéow nalezy rozumie¢ jako odniesienia do rozdziatow
i podrozdziatéw niniejszych Zasad i przepisow Dystrybucji DXN;

(b) odniesienia do Zasad iprzepisow Dystrybucji DXN, Kodeksu post¢gpowania, Planu
marketingowego DXN 1 jakichkolwiek jego zasad, federalnego lub panstwowego
ustawodawstwa lub postanowienia tego ustawodawstwa, powinny obejmowaé postanowienia
zmodyfikowane, zmienione lub ponownie uchwalone;

(¢) odniesienia do 0s6b obejmuja kazda osob¢ prawna lub spotke partnerska;

(d) wyrazy okres$lajace rodzaj me¢ski obejmuja takze rozdaj zenski i rodzaj nijaki i odwrotnie;

(e) stowa okreslajace liczbe pojedyncza obejmuja liczbe mnoga i odwrotnie;
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(f) tytuty klauzul stosowane sa tylko dla utatwienia wyszukiwania informacji i nie maja
wplywu na interpretacj¢ Zasad i przepisow Dystrybucji DXN;

(g) odniesienia do jakiejkolwiek strony obejmuja nastgpcoéw prawnych i uprawnionych cesjonariuszy.

1. Zgloszenie do Dystrybucji

1.1 Tylko kandydaci w wieku 18 lat i powyzej moga ubiegaé si¢ o to, aby sta¢ si¢
Dystrybutorem.
1.2 Aby sta¢ si¢ Dystrybutorem DXN, kandydat jest zobowiazany do

wypetnienia i podpisania Formularza Zgtoszeniowego Dystrybucji i nicodwotalnego wyrazenia
zgody do przestrzegania Zasad iprzepisow Dystrybucji DXN, Kodeksu etycznego, Planu
marketingowego DXN i wszystkich innych jego zasad, wlaczajac ale nie ograniczajac si¢ do
jakiejkolwiek zmiany, poprawki badz modyfikacji. Kazdy wniosek o dystrybucj¢ podlega
zatwierdzeniu przez DXN. Wypehliony formularz powinien by¢ przekazany do
przedstawicielstwa, oddziatu lub centrali, w celu wydania tymczasowego rachunku i karty. Karta
tymczasowa jest wazna tylko do czasu wydania oficjalnej karty i zatwierdzenia formularza
dystrybucyjnego.

1.3 Zabranione jest przekazywanie przez Dystrybutora do DXN falszywych lub
niedoktadnych informacji. Dystrybutor informuje DXN o wszelkich zmianach, ktére maja
wplyw na doktadno$¢ danych Dystrybutora. DXN zastrzega sobie prawo do natychmiastowego
zaprzestania zwigzku dystrybutorskiego w przypadku przekazania przez Dystrybutora
nieprawdziwych lub niedoktadnych informacji.

2. Status Dystrybucji

2.1 Whiosek mozna ztozy¢ w przypadku nastepujacego stanu:

(a) Dla panstw Unii Europejskiej lub kazdej rejestracji dokonanej z Europy, maz i Zona moga
dokona¢ rejestracji jako Wspolni Dystrybutorzy z pojedynczym kodem dystrybutorskim lub
zarejestrowaé si¢ oddzielnie z odrgbnym kodem cztonkowskim, ktory zapewnia, Ze rejestracja
czy to me¢za czy zony bedzie dokonana pod ich odpowiedniego matzonka, a nie w innej grupie
lub u innego Dystrybutora.

(b) Korporacja nie moze zosta¢ przyjeta jako Dystrybutor DXN. Niemniej jednak jesli
Dystrybutor chce zmieni¢ Dystrybucj¢ na firme prywatng lub spotke partnerska, musi uzyskaé
pisemna zgod¢ od DXN. W przypadku, gdy wniosek o dystrybucj¢ dla korporacji, spotki
osobowej lub spoiki partnerskiej zostat zatwierdzony przez DXN, kazda zmiana w strukturze
kapitatu ww. korporacji, spotki osobowej lub spotki partnerskiej musi uzyskaé zgode DXN.

W przypadku stwierdzenia przez DXN, iz falszywe lub niedokladne informacje zostaty
przekazane lub zmiany w strukturze kapitatu zostaty dokonane bez zatwierdzenia przez DXN,
DXN zastrzega sobie prawo bezzwlocznie wypowiedzie¢ zwiazek dystrybutorski.
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3. Warunki zwiazku dystrybucyjnego

3.1 Zwiazek Dystrybucyjny z DXN zaktada si¢ na cate zycie, nie zachodzi wige

potrzebna, jego co rocznego odnawiania POD WARUNKIEM, ze Dystrybutor ma, co najmniej
jeden (1) osobisty zakup z PV (WP) w kazdym roku kalendarzowym. Osobisty zakup odnosi si¢
do zakupu produktu(éw) DXN z PV (WP), niezaleznie od sumy, wykonany przez Dystrybutora
w jego wlasnym imieniu.

3.2 Nieprzestrzeganie powyzszych wymagan moze spowodowaé, ze w dniu 31 grudnia
tego samego roku kalendarzowego Dystrybucja zaniknie bez konieczno$ci wczesniejszego
powiadomienia o tym. Jakiekolwiek przywrdocenie moze nastapi¢ pomigdzy 1 stycznia a 31
marca w roku kalendarzowym po wygasni¢cciu w pojedynczym rachunku gotowkowym w
nastepujacych przypadkach:-

(a) minimalna miesi¢gczna PPV (OWP) wymagana do bonusu zostala osiggnigta przez
Dystrybutora;

(b) przywroécenie jest zatwierdzone przez EDC (DRW) i zaakceptowane przez kierownictwo
DXN

33 Nowemu Dystrybutorowi, ktéry wstapi do sieci, mi¢dzy 1 pazdziernika i 31 grudnia,
termin waznosci przedtuza si¢ do 31 grudnia nastgpnego roku.

34 Dystrybutor, ktorego zwigzek dystrybutorski wygast moze ponownie zarejestrowac si¢
jako nowy Dystrybutor w ramach tego samego lub innego Sponsora jednakze; bedzie uwazany i
uznawany jako nowy Dystrybutor i dlatego nie be¢dzie uprawniony do swoich dawnych struktur.

3.5 Przywrodcenie bedzie skuteczne po odpowiednim zatwierdzeniu przez kierownictwo
DXN. Innymi stowy, przywrdcenie nie bedzie wsteczne. Zakupy, jesli jakie§ zrobiono,
dokonane po wygasni¢ciu zwiazku dystrybutorskiego beda gromadzone i kodowane zgodnie z
planem marketingowym w miesigcu przywrocenia.

3.6 Dystrybutor, ktéremu nie uda si¢ przywroci¢ zwiazku dystrybutorskiego w ciagu
wyzej wymienionego okresu karencji nie moze by¢ uprawniony do przywrocenia jego dawnej
struktury po ponownej rejestracji po uptywie okresu karencji.

3.7 Zwiagzek z Dystrybuterem nalezy zakonczyé, jezeli on (lub jeden =z
malzonkow/partnerow/cztonkow spotki w tym pelnomocnik) jest bezposrednio lub posrednio
zaangazowany w postepowaniach dyscyplinarnych takich jak:

(a) sponsorowanie innych Dystrybutoréw w niewlasciwy/niepoprawny sposob;

(b) zmiana ceny produktu przy sprzedazy produktow bez uzyskania uprzedniej zgody DXN;

(¢) udziat w innych firmach zajmujacych si¢ sprzedaza bezposrednig lub dzialania bedacych
bezposrednig konkurencja dla DXN;
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(d) naruszenie Zasad i przepisow DXN, Kodeksu etycznego, Planu marketingowego DXN lub
jakiejkolwiek innej zasady;

(e) prowadzenie wszelkich dziatan, ktore bezposrednio lub posrednio przynosza negatywny
efekt dla DXN albo wptywaja na dobra reputacje firmy;

(f) sprzedaz lub dystrybucja produktéw innego kraju w innym kraju, jesli DXN zostat
wprowadzony na tamten rynek;

(g) dostarczanie, dystrybucja lub sprzedaz produktow DXN z jednego kraju do innego,
(na ktérego rynek DXN zostal wprowadzony) bez pisemnej zgody przez DXN;

(h) sktadanie falszywych o$wiadczen w odniesieniu do produktu(éw) lub planu
marketingowego DXN.

4. Koszty rejestracji

Optata rejestracyjna jest ustalana przez DXN, podlega zmianom w dowolnym
momencie czasu i wchodzi w zycie natychmiast w chwili wydania kazdej oficjalnej zapowiedzi
lub zawiadomienia.

5.Pakiet startowy DXN Starter Kit

Dystrybutorzy po rejestracji otrzymaja pakiet startowy DXN Starter Kit. Cena Pakietu
startowego, materiatdw handlowych badz wsparcia w sprzedazy jest zawarta w koszcie: nie
obejmuje ustug lub optat manipulacyjnych oraz franczyzowych, aby $cisle zrownowazy¢ koszty
poniesione przez DXN w produkcji i dystrybucji narzedzi marketingowych i materiatéw. Zadna
PV (WP) lub SV (WS) nie bedzie podana i zadna prowizja lub premia nie jest wyptacana za
zakup pakietu startowegu, materiatbw handlowych Iub broszur pomocy w sprzedazy.
Dystrybutor moze zakupi¢ kolejne pakiety do odsprzedazy dla nowych rekrutow. Pakiet startowy
jest sprzedawany po cenie ustalonej przez DXN i jest $ci§le zabronione sprzedawac go dla zysku
lub marzy.

6. Zakupy Dystrybutora

Produkty mozna kupi¢ za gotoéwke (lub innym sposobem ptatnosci zaakceptowanym
przez DXN) z DXN i sklepow branzowych. Rachunki b¢da wydane dla kazdego prywatnego
zakupu (Dystrybutor). Wszystkie zakupy po zakonczeniu miesigca nie moga by¢ wezesniejsze od
daty zakupu.

7. Uprawnenie do miesi¢cznego bonusu

7.1 Dystrybutor jest zobowiazany do utrzymywania miesi¢cznego PPV (OWP) wytacznie
w jednym (1)
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kraju dla kwalifikacji bonusu i przemii. Bonusy sa wyptacane zgodnie z planem
marketingowym DXN, w przypadku, kiedy Dystrybutor utrzymat wymagana miesi¢czna
PPV (OWP).

7.2 W dodatku, DXN =zastrzega sobie prawo do odzyskania wszelkich bonuséw wyptaconych
kazdemu Dystrybutorowi za produkty i ustugi w nastepujacych okolicznosciach:

(a) zwrdécone na podstawie polityki refundacji DXN lub wyjatkéw do niej ustanowionych

przez upowaznionych przedstawicieli;

(b) zwrdcone do upowaznionych przedstawicieli na mocy obowigzujacych przepisow
prawa, lub

(¢) skradzionych lub uzyskanych przy uzyciu nieuczciwych srodkow.
8. Rozbiezno$¢ w miesiecznym bonusie

DXN powinien by¢ informowany pisemnie w ciggu trzydziestu (30) dni od daty
otrzymania miesi¢cznego sprawozdania bonusowego o wszelkich rozbieznosciach w tym
sprawozdaniu, po czym pod koniec okreslonego okresu czasu, wszystkie miesi¢czne
sprawozdania bonusowe uwazane beda za ostateczne, a DXN nie bedzie si¢ bawi¢ w zadne
zapytania lub reklamacje.

9. Zawieszanie i rozwiazywanie Bonusow, Zachet i KorzySci

DXN zastrzega sobie pelne i absolutne prawo, w kazdym momencie wstrzymac,
zawiesi¢ lub pozbawi¢ Dystrybutora korzysci w tym mi¢dzy innymi bonuséw, zachgt, prowizji,
korzysci, $wiadczenia itp., w przypadkach, w ktorych:

9.1 Dystrybutorowi zostalt wydany SCN (WO) za naruszenie jakichkolwiek postanowien
Zasad i przepisow DXN Dystrybucji, Kodeksu etycznego, Planu marketingowego DXN lub
jakichkolwiek z jego zasad; lub

9.2 Dystrybutor jest aktualnie w procesie dochodzenia przeprowadzanego przez DXN za
rzekome naruszenie jakichkolwiek postanowien Zasad i przepisow DXN Dystrybucji, Kodeksu
etycznego, Planu marketingowego DXN lub jakichkolwiek z jego zasad; lub

9.3 Dystrybutor zostat uznany przez DXN za odpowiedzialnego za naruszenie jakichkolwiek
postanowien Zasad i przepisow DXN Dystrybucji, Kodeksu etycznego, Planu marketingowego
DXN lub jakichkolwiek z jego zasad; lub

9.4 W oczekiwaniu na finalizacj¢ transferu dystrybucji do beneficjenta; lub

9.5 Wszelkie inne przyczyny/powody uznane i wskazane przez DXN
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10. Obowigzki Dystrybutora

10.1 Dystrybutor jest niezalezny i moze swobodnie dziata¢ na wilasna r¢ke. Dlatego
Dystrybutor nie zglasza si¢ i nie reprezentuje si¢ jako pracownik lub osoba majaca zatrudnienie
w DXN. Dystrybotorowi zabrania si¢ reprezentowania siebie w ten sposob. Wobec tych, ktorzy
naruszyli niniejsze rozporzadzenie zostanie przeprowadzone postepowanie dyscyplinarne.

10.2 Dystrybutor reprezentuje produkty, ustugi i mozliwos$¢ stania si¢ Dystrybutorem w
sposob etyczny i profesjonalny.

10.3 Oswiadczenia i oferty sprzedazy nie mogg by¢ dokonywane w odniesieniu do
produktow i ushig, ktéore nie maja niedokladnie okreslonej ceny, gatunku, jakosci i
odpowiedzialnosci.

10.4 Nie moga by¢ wykonane nieuzasadnione, mylace lub niereprezentatywne o§wiadczenia
o zarobkch. Nie ma zadnych gwarancji jakiegokolwiek rodzaju dochodu.

10.5 Dystrybutor nie moze zabiega¢ lub przekonywac innego Dystrybutora do sprzedazy
lub zakupu pruduktéw innych niz te oferowane przez DXN. Dystrybutor zgadza si¢, ze
naruszenie tej zasady powoduje nieodwracalne szkody dla DXN i wyraza zgod¢, na umowna
rekompensat¢ aby temu zapobiec.

10.6 Dystrybutor jest odpowiedzialny za swoje decyzje biznesowe oraz wydatki.

10.7 Dystrybutor zgadza si¢ do postuszenstwa i przestrzegania w caloéci Zasad i przepisow
Dystrybucji, Kodeksu etycznego, Planu marketingowego DXN lub jakichkolwiek jego zasad.

10.8 Dystrybutor jest osobiScie odpowiedzialny za zgodno$¢ ze wszystkimi krajowymi,
panstwowymi, komunalnymi oraz lokalnymi prawami i przepisami.

10.9 Dystrybutor powinien przestrzegaé¢ wszystkich przepisow ustawowych, regulaminow
oraz kodeksu postgpowania podczas wykonywania dystrybucji i nie moze podejmowac zadnych
czynnosci, ktore moga spowodowac utrate¢ szacunku dla niego lub DXN.

10.10  Dystrybutor nie moze dokonywa¢ zadnych prezentacji przysztego rekruta i /lub klienta,
ktorego nie mozna zweryfikowa¢ lub sktada¢ obietnic, ktéore nie moga zosta¢ spetnione.
Dystrybutor nie powinien przedstawia¢ zadnych informacji klientowi / potencjalnemu klientowi
w sposob fatszywy lub wprowadzajacy w btad.

11. Ograniczenie/Prawo do obszaru
11.1 Dystrybutor nie moze mie¢ jakiegokolwiek prawa badz naklada¢ ograniczenia na

danym obszarze i kategorycznie zabronione jest twierdzi¢, ze majg oni jakie$ szczegdlne prawa
na danym szczegdlnym obszarze.
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11.2 Dystrybutorowi jest $ciSle zabroniona dystrybucja lub sprzedaz jakichkolwiek
produktéw wytwarzanych specjalnie dla danego kraju, w jakimkolwiek innym kraju, bez
pisemnej zgody DXN.

12. Ograniczenie Produktow

12.1 Produktow DXN nie wolno sprzedawaé lub wystawia¢ w sklepach spozywczych, sklepach
wielobranzowych, minimarketach / supermarketach, sklepach wojskowych oraz na targach.

13. Sposob sprzedazy i cena sprzedazy

13.1 Cena sprzedazy kazdego produktu jest okreslana przez DXN i Dystrybutorowi jest
zabronione zmniejsza¢ lub zwigksza¢ cen¢ poprzez ingerencj¢ w cen¢ sprzedazy, okre§long
przez DXN na etykiecie lub opakowaniu Produktu. Naruszenie tej zasady powoduje zawieszenie
lub zakonczenie danego zwiazku dystrybutorskiego przez DXN.

13.2 DXN zastrzega sobie prawo zmiany w dowolnym czasie ceny sprzedazy w tym miedzy innymi PV
(WP) i SV (WS) Produktu bez wczesniejszego zawiadomienia. Zmienione ceny, obowigzuja natychmiast po
ich oficjalnym ogloszeniu.

13.3 Dystrybutor nie moze dostarcza¢, dystrybuowac lub sprzedawac¢ jakichkolwiek Produktow
z rabatem, prezentami, promocja, ktore spowoduja, ze Produkty sa sprzedawane ponizej lub
powyzej ceny sprzedazy okre$lonej i zatwierdzonej przez DXN, chyba, ze znizki, darmowe
prezenty lub promocje sa zorganizowane i zatwierdzone przez DXN.

14. Roszczenia o produkcie

14.1 Dystrybutor nie dotacza zadnych oswiadczen medycznych dla oferowanych produktow,
nie moze poleca¢ danego produktu jako odpowiedniego dla szczegdlnej dolegliwosci, poniewaz
taki rodzaj prezentacji oznacza ze Produkt jest lekiem, a nie kosmetykiem lub suplementem
diety. Pod zadnym pozorem Produkty nie moga by¢ porownywane do produktéw leczniczych
przewidzianych do leczenia konkretnych dolegliwos$ci.

14.2 Dystrybutor ponosi odpowiedzialno$¢ za sktadanie falszywych oswiadczen o produkcie,
co moze prowadzi¢ do postgpowania dyscyplinarnego lub zawieszenia badz wypowiedzenia
zwiagzku dystrybutorskiego.

14.3 Kiedy DXN doktada wszelkich staran, aby osiaggnaé¢ petna zgodnos¢ z przepisami, ktore sa
okresowo zmieniane, zaden Dystrybutor nie powinien deklarowac, ze jakikolwiek Produkt jest
zatwierdzony przez Ministerstwo Zdrowia lub inny organ wladzy rzadowe;j .
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15. Niewlasciwy Sponsoring Dystrybutora i jego kara
15.1 Niewlasciwy Sponsoring Dystrybutora i jego kara

Niewlasciwe sposoby sponsorowania Dystrybutorow sa zabronione w nast¢pujacym
kontekscie:-
(a) sponsorowanie Dystrybutora, ktory jest juz Dystrybutorem innej grupy;

(b) sponsorowanie matzonka osoby, ktora jest juz Dystrybutorem innej grupy..

15.2 Jesli okaze sie, ze pojawil si¢ niewlasciwy sponsoring zostana podjete,
nastepujace dzialania:-

(a) Dystrybucja zostaje rozwiagzana ze skutkiem natychmiastowym. Jesli Dystrybucja zostanie
zakoniczona; wszyscy Dystrybutorzy, ktorzy byli niewlasciwie sponsorowani zostang
przeniesieni do ich pierwotnych Sponsorow.

(b) Jesli okaze si¢, ze matzonek/malzonka(B) Dystrybutora (A) zostal/ta Dystrybutorem innej
grupy, zwigzek dystrybutorski Dystrybutor6w z B zostanie natychmiast zakonczony i
Dystrybutorzy w ramach B zostang przeniesieni do pierwotnych Sponsorow A.

(c) Listy karne beda wydawane wszystkim tym, ktorzy sa zaangazowani.
(d) Zaleglosci bonusowe nie beda przyznane
15.3 Pelnomocnictwo i jego kara

Jezeli Dystrybutor ustanawia grupe nie pod jego hierarchia, ale posiada wtasny interes
w rozwoju tej grupy, Dystrybutor bgdzie uznany za bioracego udzial w tej dziatalnosci i jego
dystrybucja zostanie zawieszona lub zakonczona, grupa zalozona przez pelnomocnika bedzie
przekazana do Sponsora.

16. Zaangazowanie w spétkach sprzedazy bezpoS$redniej

16.1 Dystrybutorow, ktory osiagnal status Star Diamond i powyzej nie moze by¢
bezposrednio lub posrednio zaangazowany (w tym przez pelnomocnika) w jakiekolwiek
dziatania w innych spotkach sprzedazy bezposredniej lub innych dziataniach, ktore przyniosa
negatywne skutki dla DXN. Kazdemu Dystrybutorowi, ktory dopusci si¢ takiego wykroczenia
zostanie natychmiastowo rozwiazany zwigzek dystrybucyjny z DXN.

16.2 Dystrybutor nie powinien bezposrednio lub posrednio, w swoim wlasnym imieniu
lub innej osoby zabiegaé, promowac lub zatrudnia¢ zadnego czlonka jego struktury lub braé
udzial w innych spétkach sprzedazy i sieciach marketingowych oraz dystrybuowaé, sprzedawaé
lub promowac inne produkty lub ustugi konkurencji DXN.
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17. Naruszenie Zasad iprzepisow Dystrybucji DXN, Kodeksu etycznego, Planu
marketingowego DXN i jakiejkolwiek z jego zasad

17.1 Jesli Dystrybutor naruszy jakiekolwiek postanowienie Zasad i przepisow Dystrybucji
DXN, Kodeksu etycznego, Planu marketingowego DXN 1 jakichkolwiek innych jego zasad,
zwigzek dystrybucyjny moze by¢ zawieszony lub natychmiastowo zakonczony.

17.2 Podczas okresu dochodzenia lub wydania SCN (WO) przez DXN lub zawiadomienia o
zawiesieniu z powodu domniemanego naruszenia Zasad iprzepisow Dystrybucji DXN,
Kodeksu etycznego, Planu marketingowego DXN i jakichkolwiek innych jego zasad, zostang
zastosowane nastepujace reguly:

(a) DXN moze zastosowaé stowne upomnienie lub wydaé ostrzezenie dla Dystrybutora za
naruszenie postanowienia Zasad i przepisow Dystrybucji DXN, Kodeksu etycznego, Planu
marketingowego DXN i jakichkolwiek innych jego zasad;

(b) W przypadku wydania SCN (WO) dla Dystrybutora, Dystrybutor musi w ciagu czternastu
(14) dni od daty wydania SCN (WO) pisemnie wyjasni¢ zarzuty celem rozpatrzenia ich przez
DXN. DXN =zastrzega sobie prawo do zawieszenia uczestnictwa lub prowadzenia dziatalno$ci
Dystrybutora, ktora obejmuje, ale nie ogranicza si¢ do: sktadanie zlecen, sprzedaz lub zakup,
handel Produktami DXN, sieciami, sponsoring, modyfikacje informacji przez Dystrybutora,
uczestniczenie w szkoleniach, uczestniczenie w dziatalnosci DXN, udzial w dziataniach
promocyjnych, kampaniach, otrzymywanie bonuséw, prowizji lub zachet do czasu podjgcia
ostatecznej decyzji przez DXN.

(¢) W przypadku gdy Dystrybutor nie udzieli Zadnej pisemnej odpowiedzi do wspomnianego
SCN (WO) w okreslonym okresie czasu DXN ma prawo do wymierzenia takich kar, ktére uzna
za wlasciwe.

(d) Na podstawie informacji uzyskanych z r6znych zrédet lub przeprowadzonego przez DXN
dochodzenia w sprawie o$wiadczen i faktow wraz z informacjami uzyskanymi przez DXN
podczas okresu reakcji Dystrybutora, DXN podejmuje ostateczng decyzje odnosnie
odpowiedniego $rodka naprawy, wiacznie z mozliwoscia zakonczenia zwigzku z
Dystrybutorem. DXN zastrzega sobie prawo do wprowadzenia wszelkich $rodkéw naprawy do
podobnych naruszen postanowien Zasad i przepisow Dystrybucji DXN, Kodeksu etycznego,
Planu marketingowego DXN i jakichkolwiek innych jego zasad indywidualnie do kazdego
przypadku. DXN powiadomi Dystrybutora o swojej decyzji, a wszystkie $rodki beda skuteczne
niezwlocznie od dnia przekazania zawiadomienia o decyzji DXN.

(e) W przypadku wypowiedzenia zwigzku dystrybucyjnego, status Dystrybutora oraz wszystkie
Swiadczenia zgodne z Planem Marketingowym DXN wilacznie ale nie ogranicza si¢ do
$wiadczenia na dziatania promocyjne, kampanie motywacyjne oraz inne uprawnienia przepadaja.
Odtad Dystrybutorowi jest automatycznie zabronione jakiekolwiek czynienie z Produktami
DXN, sieciami lub innymi dziataniami.
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(f) Kazdy Dystrybutor, z ktérym zakonczono zwigzek moze ubiegaé si¢ o nowy po uptywie 6
(szesciu) miesigcy. Akceptacja jest zalezna od weryfikacji i zatwierdzeniu przez DXN.

18. Beneficjent

18.1 Dystrybutor moze powota¢ dowolng osobe¢ tej samej narodowosci jako swojego
beneficjenta. Jes$li beneficjent nie  jest wymieniony w formularzu zgtoszeniowym,
beneficjentem bedzie kolejny z krewnych. Jesli istnieje spor dotyczacy beneficjenta po $mierci
Dystrybutora, odpowiedni sad orzeka wyrok o beneficjencie. DXN zastrzega sobie prawo do
zawieszenia korzy$ci w tym, premii i prowizji do ostatecznej decyzji podjetej przez sad

18.2 Dystrybutor nie przekazuje, nie przydziela, lub w inny sposob nie przenosi
jakiegokolwiek prawa w ramach jego zwiazku dystrybutorskiego na inng osobg¢ bez pisemnej
zgody DXN. Dystrybutor moze delegowa¢ swoje obowigzki, ale i jest odpowiedzialny za
przestrzeganie obowiazujacych przepisow prawa i regulacji.

19. Charakterystyka wlasnosci DXN

19.1 Loga, znaki handlowe, znaki ustugowe, nazwy produktéw oraz inne materialne i
niematerialne aktywa handlowe, zarejestrowane lub nie, wideokasety, materialy pismienne,
materialy drukowane dostarczone i zwigzane z DXN sa wiasnoscia DXN. Odtad nie moga by¢
stosowane badz reprodukowane przez jakichkolwiek Dystrybutoréw bez poprzedniej zgody
DXN.

19.2 Wszystkie materialty promocyjne, w tym migdzy innymi ulotki, wizytowki,
broszury, ksigzki przygotowane w zgodzie z ponizszym podrozdzialem, moga by¢
dystrybuowane tylko poprzez kontakt osobisty. Nie moga one by¢ umieszczone w miejscach
publicznych, rozestane przez pocztg, umieszczane w skrzynkach pocztowych lub
rozpowszechniane przez inne nieosobowe S$rodki kontaktowe. Materialy nie moga by¢
rozpowszechniane przez nieproszone faksy lub e-mail.

20. Umowa Dystrybutora

Umowa mi¢dzy Dystrybutorem a DXN wchodzi w zycie, gdy tylko zwiazek
dystrybucyjny zostanie zatwierdzony przez DXN.

21. Przeniesienie zwiazku dystrybucyjnego
Transfer zwiazku dystrybucyjnego jest podzielony na dwie kategorie:

211 SMIERC

Smieré¢ Dystrybutora powoduje, ze spadkobierca automatycznie przejmuje zwiazek
dystrybucyjny. Jesli beneficjent nie istnieje, przeniesienie dystrybucji zostanie ustalone zgodnie
z prawem obowigzujagcym w danym kraju.
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Jednoczesnie DXN zastrzega sobie prawo do zawieszenia wszelkich korzysci, w tym mig¢dzy
innymi premie lub prowizje, dopoki sytuacja nie bedzie rozwigzana.

21.2 NIEDYSPOZYCJA

Dystrybutor, ktory osiagnat wiek 65 lat lub nie moze kontynuowa¢ dziatalnosci DXN z powodu
komplikacji zdrowotnych, moze po zaakceptowaniu przez DXN, przenie$¢ prawo do zwigzku
dystrybucyjnego na wskazang przez niego osobg lub na jego beneficjenta.

22. Wniosek o zmiane¢ Sponsora
22.1 DXN nie zezwala wnioskowania o zmian¢ Sponsora.

22.2 Jezeli Dystrybutor nalega na zmian¢ swojego Sponsora, moze zwroci¢ si¢ do DXN w
formie pisemnej z wnioskiem o zakonczenie istniejacego zwiazku dystrybutorskiego i czekac
przez sze$¢ (6) miesigcy przed ponownym ubieganiem si¢ o dystrybucje w ramach nowego
Sponsora.

22.3 Dla Dystrybutora, ktorego zwiazek wygast, Dystrybutor moze zazadac¢, aby jego Sponsor
zostal zmieniony podczas ponownej rejestracji wedtug procedury podanej w punkcie 3.

22.4 Dystrybutor nie moze bezposrednio lub posrednio zachgcaé, przekonywac, angazowaé lub
pomaga¢ w celu przeniesienia do innego Sponsora. To obejmuje takze akt ofiarowania
finansowych lub innych dobr materialnych lub niematerialnych, korzysci, co kusi Dystrybutora,
aby zakonczyl istniejacy zwiazek dystrybutorski a nastgpnie ponownie zarejestrowal si¢ w
ramach innego Sponsora. Kazdy Dystrybutor, ktory bierze udziat w takiej praktyce moze liczy¢
si¢ z faktem, ze jego zwigzek dystrybutorski zostanie zawieszony lub natychmiastowo
zakonczony.

23. Polityka odkupienia

23.1 Aby zapewni¢ maksymalng satysfakcje jego Dystrybutorow, DXN praktykuje polityke
odkupienia. Polityka ta umozliwia kazdemu Dystrybutorowi zwrot niesprzedanych produktow
DXN w ich oryginalnym stanie i wysokiej jako$ci przed uptywem 20 dni w miesigcu, kiedy
dokonano zaméwienia. Produkty “w oryginalnym stanie i wysokiej jako$ci” oznacza produkty,
ktore sa ciggle na rynku (produkcja jeszcze si¢ nie zatrzymata), z ceng na etykiecie, nienaruszone
i czyste, pudetko nicotwarte i w dobrym stanie wizualnym. DXN zastrzega sobie prawo do
odrzucenia zwrdconego produktu, ktory nie spelnia wymienionych warunkow. Dystrybutorzy
moga wypetni¢ Dystrybutorski formularz odkupienia w jednym z oddziatow DXN.

23.2 Dystrybutorzy, ktorzy zycza sobie rozwigzania swoéjego zwiazku dystrybucyjnego,
powinni zwréci¢ do jednego z oddzialow wszystkie niesprzedane produkty DXN, ktore sa w
oryginalnym stanie i wysokiej jakosci.

233 DXN odliczy 85% SV (WS) z wszystkich zwréconych produktow, co przedstawia
osiemdziesigt
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procent (80%) wyptaconego bonusu i pig¢ procent (5%) optate manipulacyjng.

23.4 Do zwracanych produktow nalezy dotaczy¢ nastepujace dokumenty:

(a) odpowiedni rachunek/fakture (tylko oryginat uwaza si¢ za wazny)

(b) Kartg Dystrybutora, ktdra jest ciagle wazna; oraz

(¢) pismo o rozwigzaniu prawa Dystrybutora.

23.5 DXN wysle refundacje czekiem rozrachunkowym po odliczeniu wyptaconego bonusu,
optaty manipulacyjnej iwszelkich innych wyréwnan, jakie nalezy dokonaé. Czek zostanie
wystany do Dystrybutora listem poleconym lub przesytka kurierska w ciagu trzydziestu (30) dni

od daty zwrotu.

23.6 Qdradza si¢ Dystrybutorom dokonywania wielu zlecen. Zakup produktéw powinien
by¢ dokonywany w oparciu o realistyczng oceng klienta i jego zamowien.

24. Internetowa Regulacja Dystrybutora
24.1 Kazdy Dystrybutor, ktory pragnie zatozy¢ strone internetowa z linkami do strony DXN
lub innych stron zaleznych, musi ztozy¢ wniosek z udowodnieniem jego celéw, ktory musi by¢

zatwierdzony przez DXN przed zatozeniem strony.

24.2 Zabronione jest uzyskiwanie bezpodstawnych dochodéw ze stron nawigzujacych do
DXN, jego produktow oraz linkéw nawiazujacych do tych stron.

24.3 Zadna strona nie powinna stwarzaé wrazenia ze jest zalezna od DXN lub jest w
jakikolwiek sposob usanckjonowana oraz zatwierdzona przez DXN.

24.4 Wszystkie linki do DXN muszg wyraznie w dobrze widocznym miejscu informowac
ze sg one obshugiwane przez niezaleznego Dystrybutora.

24.5 Dystrybutorska strona internetowa nie moze pokazywac logo, znakow towarowych
badz ich produktéow. Kazdy tekst zwigzany z linkiem do DXN musi by¢ $cisle zgodny ze
specyfikacjami zatwierdzonymi przez DXN.

24.6 Dystrybutor jest w petni odpowiedzialny za wszelkie naduzycia lub niewtasciwa
reprezentacj¢ strony. Wszelkie naruszenia tej klauzuli i jej podrozdzialéw moga prowadzi¢ do
postepowania dyscyplinarnego oraz zawieszenia lub zakonczenia zwigzku dystrybutorskiego.

25. Dzialania Promocyjne i Kampanie motywujace

25.1 Dystrybutorzy powinni podporzadkowac¢ si¢ zasadom i regulaminom dotyczacym
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dziatan promocyjnych lub kampanii motywacyjnych.

25.2 W kazdym momencie dziatan promocyjnych i kampanii motywacyjnych, jezeli
Dystrybutor jest w trakcie postgpowania dyscyplinarnego badz ma mu by¢ wydany SCN (WO)
za naruszenie Zasad iprzepisow Dystrybucji DXN zastrzega sobie absolutne prawo, w
dowolnym momencie czasu, do zawieszenia lub dyskwalifikacji Dystrybutora od wszelkich
dziatan promocyjnych i kampanii motywacyjnych.

26. Roszczenia i sprawy sadowe

W przypadku, kiedy Dystrybutor jest oskarzony za jakiegokolwiek naruszenia prawa
wlasnoséci trzeciej strony wynikajace z wszelkich aktywoéw wilasnych DXN, badz jesli
Dystrybutor staje si¢ przedmiotem roszczen lub sadu zwiazanych z biznesem Dystrybutora lub
innych dziatan, ktére bezposrednio Iub posrednio negatywnie wptywa badz stawia DXN, jego
reputacj¢ albo zagraza ktéremukolwiek z jego materialnych lub niematerialnych aktywow,
Dystrybutor powinien o tym bezzwtocznie informowa¢ DXN. DXN moze, na wlasny koszt i na
podstawie rozsadnego zawiadomienia, podja¢ wszelkie dziatania, jakie uzna za niezb¢dne (w
tym, kontrolowanie wszelkich sporéow lub dyskusje o rozliczeniach), aby chroni¢ siebie, jego
reputacj¢ i jego materialne i niematerialne aktywa. Dystrybutor nie podejmuje zadnych dziatan z
tym zwigzanych bez uzyskania pisemnej zgody przez DXN.

27. Ogélna etyka biznesowa

27.1 DXN Marketing Sdn. Bhd jest cztonkiem Direct Selling Association (DSA) w Malezji, jak
rowniez w wielu krajach na calym $wiecie i przestrzega Kodeksu postgpowania DSA. Wraz z
zasadami etycznymi niniejszej sekcji Dystrybutorzy sg silnie zachg¢cani do zapoznania si¢ z
Kodeksiem postgpowania DSA i przyjecia zasad w ich dziatalnos$ci biznesowe;.

27.2 Dystrybutor zgadza si¢, ze nie wnosi zadnych mylacych, nieuczciwych, niedoktadnych lub
lekcewazacych poréwnan, oswiadczen, przedstawien lub twierdzen o DXN, jego Produktach,
ustug, dziatan komercyjnych, innych oséb lub spotek (z wiaczeniem konkurencji), ich
produktoéw oraz dziatan komercyjnych.

27.3 Dystrybutor zgadza si¢, ze wszelkie o$wiadczenia lub przedstawienia dotyczace
mozliwosci musza by¢ zgodne z tym, co znajduje si¢ w materiatach, literaturze, ktora jest
obecnie rozprowadzana przez DXN. Wspomniane o§wiadczenia i przedstawienia powinny by¢
réwniez w zgodzie z przepisami prawa, rozporzadzeniami i regulaminami, itp.

27.4 Dystrybutor nie moze twierdzi¢, ze kazda osoba moze lub bedzie uzyskiwaé zyski lub
przychody bez znacznego wysitku i w jego wlasnym imieniu.

27.5 Dystrybutor nie moze dokonywaé nierozsadnych, wprowadzajacych w btad lub
niereprezentatywnych o$wiadczen odnosénie potencjalnych zarobkow.
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28. Prawa DXN

DXN zastrzega sobie pelne i absolutne prawo, w dowolnym momencie, nawet bez
uprzedniego zawiadomienia do zmiany lub modyfikacji Zasad i przepisoéw Dystrybucji DXN,
Kodeksu etycznego, Planu Marketingowego DXN lub jakichkolwiek jego zasad i wycofaé,

zawiesi¢ lub wypowiedzie¢ zwiazek dystrybutorski kazdego Dystrybutora lub osoby kiedy to
bedzie potrzebne.

29. Dominacja angielskiej wersji
W przypadku watpliwosci co do rzeczywistego znaczenia Zasad i1 przepisow

Dystrybucji DXN lub jakiejkolwiek ich czg¢éci w odniesieniu do jego przettumaczonej wersji,
obowigzuje wersja angielska.
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